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ac kasalar, sac paletler, 
raf sistemleri ve kumla-
ma makinaları üretimiy-
le müşterilerinin çözüm 
ortağı olan Beydemir Sac 
Profil Sanayi, teknoloji-

ye yaptığı yatırımlarla büyümesini 
sürdürüyor. 2012 yılında şirket yö-
netimine ikinci neslin de girme-
siyle birlikte teknolojik sistemlere 
yatırım yapan şirket, 2014 yılında 
da bu yatırımlarına devam edecek. 
O dönem yaptıkları yatırımlarla ağır 
vasıta imalat sanayine yedek parça 
üretmeye başladıklarını hatırlatan 
Beydemir Üretim Müdürü Melih 
Beydemir, “Teknoloji yatırımlarımı-

zı 2014 yılında da devam ettirme ka-
rarındayız. En büyük hedefimiz tabi 
ki üretim kapasitemizi artırarak, 
müşteri portföyümüzü genişletmek 
olacaktır. Aynı zamanda üretim ala-
nımızı genişletmek de hedeflerimiz 
arasında önemli bir yer tutmak-
tadır. Çünkü imalatını yaptığımız 
tüm ürünler hacimce çok fazla yer 
kaplamaktadır” diye konuştu. 

Kısaca Beydemir’in kuruluş ve 
gelişim sürecini anlatır mısınız? 

1985 yılında Hüseyin Beydemir 
tarafından şahıs şirketi olarak ku-
rulan Beydemir firması, 1993 yı-
lında Beydemir Sac Profil San. ve 

Tic. Ltd. Şti adı ile sermaye şirke-
tine dönüştürüldü. Firma, sanayi 
sitesinde 200 metrekarelik bir dük-
kanda 1997 yılına kadar faaliyetini 
sürdürdü. Daha sonra Kemalpaşa 
Organize Sanayi Bölgesi’nde, 1500 
metrekare kapalı, 1500 metrekare 
açık toplam 3000 metrekarelik bir 
alana taşındı. 2004 yılında, üreti-
mine 3000 metrekarelik kapalı alan 
daha katarak gelişimine devam etti. 
Özellikle otomotiv imalat sanayine 
hizmet eden Beydemir, başta sac 
kasa ve sac palet olmak üzere ağır 
tonajlı istifleme için kullanılan raf 
sistemleri ve kumlama makinaları 
üretiyor. 

Beydemir, Teknoloji 
Yatırımlarını Sürdürecek
2012 yılında teknolojik sistemlere yatırım yaparak ürün ve çözümlerine yenilikler 
eklediklerini kaydeden Beydemir Üretim Müdürü Melih Beydemir, gelecek yıl da bu 
yatırımlarına devam etmeyi planladıklarını�söyledi

S

MAKİNA İMALAT



DEPOLAMA / RAF SİSTEMLERİ

2

Ana ürün grupları ve kalite 
belgeleriniz hakkında bilgi verir 
misiniz?

Belirli bir ana ürün gamında uz-
manlaşmak gereğine inanmaktayız. 
Üretebileceğimiz halde üretim port-
föyümüze almadığımız birçok ürün 
bulunmaktadır. Bu nedenle sadece 
fabrika yardımcı malzemeleri (ağır 
malzeme taşıma kasaları-paletleri 
ile bu malzemelerin stoklanacağı 
ağır tonajlı raflar) ve bunlarla il-
gili diğer ekipman üretimini ger-
çekleştirmekteyiz. Sac kasalar, sac 
paletler, raf sistemleri ve kumlama 
makinaları ana üretim çeşitlerimiz-
dir. 2004 yılında EPAL’den (Avrupa 
Palet Topluluğu) aldığımız lisans 
kullanım hakkı ile ürettiğimiz git-
terbox (telli kasa) bizim için haklı 
bir gurur kaynağıdır. Çünkü şu an 
itibari ile henüz Türkiye’de bunu 
başarabilen firma yoktur. 2004 yı-
lından beri Beydemir markası ürün-
lerimizde kullanılmaya başlanmış-
tır. 2005 Nisan ayında TSE’den ISO 

9001/2000 belgesi alınmış ve şu an 
TS EN ISO 9001:2008 versiyonu kul-
lanılmaktadır.

Daha çok hangi sektörlere 
çalışıyorsunuz?

Dört ana başlık altında yaptığı-
mız ürünler, başta otomotiv olmak 
üzere, dövme, döküm vb. ile beyaz 
eşya ve gıda sektöründe de kul-
lanılmaktadır. Değişen ve gelişen 
dünyayı takip etmek ve faydalanmak 
gereğine inanan bir firmayız. Bu 
yüzden 2012 yılında, ikinci neslin 
de devreye girmesiyle, şirket olarak 
bizi bir adım daha ileriye taşıyacak 
teknolojik sistemlere yatırım yapma 
kararı aldık. Bu kararla yola çıka-
rak makina teçhizat portföyümüzü, 
bünyemize 1 adet fiber lazer kesim 
makinası, kaynak robotu ve CNC 
abkantları ekleyerek genişlettik. Bu 
gelişim ile ağır vasıta imalat sanayi-
ne yedek parça üretimindeki yerimi-
zi aldık. Standart ürünlerin dışında, 
firmaların istekleri doğrultusunda 

muhtelif ölçülerde imalatlar da yap-
maktayız. Standart ürünlerimizde 
bükümler CNC abkant ile kaynaklar 
ise robot ile yapılmaktadır. Tüm sac 
kesimlerimiz lazer kesim makinası 
ile gerçekleştirilmektedir.

Gelecek döneme ilişken hedef ve 
planlarınız neler?

2014 ve daha ilerisi için bek-
lentilerimiz hep daha iyi şartlarda 
imalat-ticaret yapabilmektir. Bu-
nu sağlamak için elimizden gelen 
gayretli ve özverili çalışmayı gös-
teriyoruz. Teknoloji yatırımlarımızı 
2014 yılında da devam ettirme ka-
rarındayız. En büyük hedefimiz tabi 
ki üretim kapasitemizi artırarak, 
müşteri portföyümüzü genişletmek 
olacaktır. Aynı zamanda üretim ala-
nımızı genişletmek de hedeflerimiz 
arasında önemli bir yer tutmak-
tadır. Çünkü imalatını yaptığımız 
tüm ürünler hacimce çok fazla yer 
kaplamaktadır. Bu da zaman za-
man bizlere sıkıntı yaratmaktadır. 
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2014 yılında ihracat alanında ise 
dış fuarlara da katılım göstererek 
adımızı biraz daha fazla duyurma 
çabasında olacağız. Beydemir ola-
rak, metal işleme sektöründe lider 
olabilmek, müşterilerimizin ihtiyaç 
ve beklentilerine doğru ve zamanın-
da cevap verebilmek, kalite yönetim 
sistemimizi uygulamak ve etkinliği-
ni sürekli iyileştirmek, kaliteden ve 
güvenilirlikten asla ödün vermemek 
şirketimizin kalite politikasıdır.

İhracatınız daha çok hangi 
bölgelere?

1998 yılından beri başta Fran-
sa olmak üzere, Kıbrıs, Alman-
ya, İran, Hollanda ve Çin Halk 
Cumhuriyeti’ne ihracatımız devam 
etmektedir. Bunun yanında, tasa-
rımı bize ait olan bazı ürünlerimiz, 
özellikle de katlı/katlanır paletle-
rimiz dolaylı olarak dünyanın her 
köşesine ulaşmaktadır. Avrupa’da 
her ülkeye ürün satmak için Çek 
Cumhuriyeti ve Romanya gibi ülke-
lerle baş edebilmemiz gerekmekte-
dir. Bu ülkeler pazara olan yakınlı-
ğı ve ucuz iş gücü nedeni ile gayet 
rahat ticaret yapabilmekteler. Bu-
günlerde özellikle navlun fiyatları 
nedeni ile oldukça zorlanıyoruz. 
İhracatta nakliye konusunda dev-
letin önlemler alması, gerekirse 
teşvik vermesi ihracatı arttırıcı bir 
unsur olabilir.

Sektörünüzün sorunlarına dair 
çözüm önerileriniz neler?

İçinde bulunduğumuz sektör eme-
ği ve yoğun imalatı gerektirmektedir. 
Bu nedenle sanayileşmiş ülkeler bu 
tip imalatı nispeten geri kalmış ül-
kelere bırakmışlardır. Biz teknolojik 
ürünleri çok pahalı ithal ederken, 
emeğin yoğun olduğu ürünleri yok 
pahasına, neredeyse hammadde fiya-
tına satmak zorunda kalıyoruz. Böyle 
devam ettiği sürece ihracat-ithalat 
dengesi sürekli olarak açık vermeye 
devam edecektir. Hammadde fiyat-

larının çok oynak olması ve sürekli 
artma eğiliminde olması başlıca sek-
tör problemidir. İkinci ana sorun ise, 
sürekli aynı kalitede istenen malze-
menin temininin güçlüğüdür. Sek-
törün bir diğer problemi ise imalat 
personeli bulmak konusunda yaşanı-
lan sıkıntılardır. İmalat sektöründe 
çalışacak tecrübeli ve deneyimli ele-
man bulmak konusunda çok fazla sı-
kıntı yaşamaktayız. Bana göre meslek 
okullarına verilen önemin artırılması 
biz imalatçıların biraz daha rahatla-
masını sağlayacaktır.
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